PROGRAM PELATIHAN 24 JAM (3 HARI )
Peseria 20 Orang, Instruktur 2 Orang
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BIAYA PELATIHAN
(" Birys Potatinan in House (Pelatinan diluar) =X
1, | Bisya Insindtiur 7 erang { 3 ha ) Ap. 0000000
2 | Sown Poratsian Mesin Kemasan™ Rp.  2.000.000
3 | Batwn - Beban Pelashan Ap. 2400000
4 | Blays SoriSial Ap. 15000000
TOTAL Rp. 16,000 000
L Balum Terrnasuk Baryn Akomodssd dan Transpor Enstrukius _‘,J
{ Blaya Polatihan Tempat Kami {Jskarta) y
1| Biwys irmirokson’ Pasgaies T Oreng [Sh) Ra. 90000 000
1 | Baya Sewa Tempat Peisthan (3har | Rg. 3.000.000
1 | Bahen - Batan Pelssharianing s bl ek monbod) | Bp, 3500 000
£ | Busys Sertfiunl Pedans Ra,  1.500.000
5 | Bebyd Kotdierdi Pessaita 20 Onang (3kad) Az 3000000
TOTAL Rp. 000,000
N\ Bolum Termssuk Blays Akomodssl dan Transport Peserts Y.

* Keterangan ;
Continous Band Sealer, Hand Ssaler, Timbangan Digital, Vaouum Sealer kecll,
Merhin Expired Data | Mein -mesln inl dapat dibeli dengan nilai Ap. 8.500.000,-]
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MATERI YANG DIBERIKAN :

1. JEMIS - JEMIS KEMASAN DAN BAHAN KEMASAN [ KEMASAN PRODUK)

Dialam sesd ini diperkenalkan Pengertian tentang kemasan, Fungsi Kemasan,
Jends-jenis Kemasan, Bahan Kemasan, Cara pemiiihan Kemasan, Contoh-contoh
Kemasan produk, Faktor-faktor yang periu di pertimbanglan dalam pemilihan
Kermasan,

2. KEMASAN STAMDAR UMEM

Dalarm sesi inl dijelaskan standar kemasan yang berfaku untulk UKM,
dan untuk mengetahul standar kemasan yang sesual dengan produlk UKM
dan bisa menambah nilai jual produk mereka,

3. PENGEMNALAN MESIN KEMASAN UNTUK UMKM (PRAKTEK)

Dalam sesl inl di ajarkan cara-cara penggunasn dan operasi mesin-mesin
kemasan untuk usaha kecil & menengah, Penjelasan mengenal bentul, jents,
dan fungsi dar Mesin-mesin Kemasan , Bagaimana menentukan jenis mesin
yang cocok dengan kebutuhan UKM

4. LABELLING DAN PENGGUNAAN BARCODE, P-IRT/MD, HALAL

Dalam ses ini dijelaskan tentang bagaimana cara pelabelan yang sesusi
dengan ketentuan yang berlaky, Jenls Informas! yang dapat dicantumian
dalam kemasan, Pemilihan informasi yang akan dicantumbkan dalam kemasen,
Fungsl dari kegunaan barcode dan cara pembuatannya, Bagaimana cara
pendaftaran P-IRT/MD, Halal, Bagaimana cara pencantuman fabel Halal

5. BRANDING! MEREK DAN CARA PENDAFTARANNYA

Dalam sesl inl dijelaskan pengertian tentang merk , merk kenapa
diperiukan, fungsi darl merk, kualitas dan merk yang baik, cara memiiih
nama mer, cara pendaftaran merk

8. DESIGN KEMASAN UNTUK UMKM

Dalam sesi inl dijelaskan Kreatifitas design kemasan , Strategi kreatifitas
design kemasan, Perencanaan Design kemasan, Pemilihan aspekrfvisual dar
kemasan, meliputi bantuk, Komposid dan warna

7. PERANAN KEMASAN DALAM PEMASARAN PRODUK

Dalam sesl inl dijelaskan salah satu usaha yang dapat dilakukan UKM
untuk memasarkan produknya dan menghadapd persaingan yang semakin
ketat/ tajam, UKM dapat memperbaik] kemasannya dengan kemasan yang
menarik dan balk

B, KEWIRAUSAHAAN
Uralan mengenai peran kemasan dalam kewi
psikologls, fisik mavpun ekonomis Dalam ses i
sikap mental dan spiritual dalam menghadapi d
usaha serta orlentas dan motivasi usaha.
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Membunghkus Laba dari
| Jualan Kemasan Produk

JASA PENDIRIAN KLINIK KEMASAN
Tajuan | Untuk membantu pelaku wishs mikin, bacll den menangah (UMKS)
mambanahi masaish Kemaizn.
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Tujuan Dan Hasil Yang Diharapkan:
1. Pelatihan ini diharapken dapat meningkatkan pemahaman tentang Pentingnya
Kemasan Untuk Meningkatken nilal tambah produk dan dapat diteraphkan langsung
untuk Perusahaannya (LIMKM).
2. Peserta dapat mengetahul cara membedakan kemasan berdasarkan fungsd, jenis
dan bahanmya
1. Peserta mengetahul standar kemasan yang sesual dengan produk méreka dan bisa
kat'menambah nilal jual produk mereka,
4. Peserta dapat mengetahul cara pemakalan mesin kemasan dan bisa diteraphan
diusahanya.
5.' Peserta dapat mengetahul tentang cara dan peraturan labeling untuk produk
mareka meliputi informasi yang tercantum dalam kemasanmengetahui persyaratan
dan ketentuan tentang label sesual dengan peraturan yang berlaku.
6. Peserta dapat mengetahul apa Itu Barcode, Fungi dan ManfaastBarcode, mengetahul
cara pembustan barcode dan persysratan pendaftarannya.
7. Peserta dapat mengetahul tentang cara pendaftaran halal dan pentingnya label halal.
8. Peserta Dapat mengetshul Pentingnyas Merek.mengetahul cars memiiih nama Merek
dan cara pendafiarannya
9. Peserta Dapat mengetahul pemilihan kemasan berdasarkan aspek estetitasnya,
mengetahul Strategi kreatif disain kemasan dan perencanaan disain kemasan.
10, Peserta dapat mengetahul peran kemasan dalam pemasaren produle
11. Peserta dapat mengetahul Trend kemasan yang berlaku sekarang.

Paserta
Peserta adalah pelaku usaha milro kecil dan menengah (UMKM). Instansi yang
berhubungan dengan pembinaan UMKM

Metods Pelatihan
Praktek Ceramah, dan Diskusi

Waktu Dan Tempat Pelatihan

Pelatihan dilaksanakan di Tempat kami Jakarta atau Dl luar tempat kami (in Hoose) dan
Undangan darl Instansi/Dinas d| Deerah. Walau pelatihan distur berdasarkan kesepakatan
dan Jadwal Pengaturan Bersama,

Pengajar pelatihan Inl adalah praktis| dibidang kemasan dan berpengalaman yang telsh
memberikan pelatihan dan memperbaiid kemasan kepada ribuan UMKM dar seluruh
Indonesla.

KEGIATAN PELATIHAN PENGEMBANGAN KEMASAN UKM

Kemason. Yong Minarik Dingsn Dona Yong Minimal

PELATIHAN PENGEMBANGAN
KEMASAN (PACKAGING) PRODUK

Salah sty kendala yang dihadapl UMEM dalam
memasarkan produknya adalah kemasan yang menarik, Hal ini
kurang disadari oleh sebagian besar pelaku UMKM di Indonesia.
Umumnya meneka tidak sadar atau kuramg memahami bahwa
kemasan yang balk dan menarik akan mendatangkan nilai leblh
pada produk yang dijual. Saat Inl produk-produk olahan yang
dibasilkan pelaku usaha kecll menengah masih banyak yang
belum memerhatikan kemasan produknya.

Akibatnya sejumlah produk yang sebenarnya memiliki
nilal jual tinggi/bermutu menjadi tidak laku dipasaran. Kendala
lainnya adalah pelaku UMEM tidak mengetahul harus kemana jika
ingin membuat kemasan yang menarik dan menjual, dan tdak
adanya unit usaha yang melayani pembelian kemasan dalam
pantal kecil. Selain itu sangat sulit  meyakinkan UMKM bahwa
kemasan yang balk dan kreatif bisa meningkatkan keuntungan,

Pertarungan produk tidak lagi terbatas pada keunggulan
kualitas , tetapd juga pada usaha memberkan nilal tambah pada
produk. Salah satu uvsaha yang dapat ditempuh untuk
menghadapl .peérsaingan perdagangan yang semakin tajam
adalah melalul kémasan dan_desain kemasan,

Memamahiaml kondisl $ersebut kaml terpanggll untuk
membagl pengalaman kami sebagal praktisl dibidang kemasan
{packing | umtuk bisa membantu UMKM untuk memperbaiki
Kemasan produknya dan memberikan Inspirasi dan solusl wmy-
prnmt UMEM dapat mminglutk.m nilal tambah ga




